Unternehmerin-Portrat

Name: Malgorzata Dusza

Unternehmensname: MAGO AUS POTSDAM

Branche: Handwerk, MaRschneiderei
Grundungsjahr: 2017

Herkunftsland: Polen

Firmensitz: Potsdam

1. Beschreibung des Unternehmens (Branche, Schwerpunkte, Mitarbeiter*innen,
Unternehmenskultur)

MAGO AUS POTSDAM ist ein inhabergefuhrtes Modeatelier, das anspruchsvolle
Bekleidung entwirft, naht und verkauft. Wir nehmen auch gerne Auftrage zum Nahen nach
fremden Entwurfen sowie der klassischen Malischneiderei an. In letzter Zeit nahen wir
auch kleine Taschen, Rucksacke und Gurteltaschen, die wir selbst auf den regionalen
Jahrmarkten und Wochenendmarkten verkaufen. Dabei bekomme ich tatkraftige
Unterstutzung von meinem Lebensgefahrten. In regelmaligen Abstanden nahen wir auch
Kostume fur Tanzer und Schauspieler. Unser berihmtester Kunde, der Modedesigner
Thierry Mugler, lasst seine Garderobe bei uns anfertigen.

2. Warum diese Grundung/Firma? Was inspiriert dich? Was ist das Besondere an
deiner Arbeit?

Ich bin 2014 nach Deutschland Ubergesiedelt. In Potsdam konnte ich am Anfang meine
Berufstraume nicht realisieren. Ich musste jeden Tag nach Berlin fahren und mich als
einfache Anderungsschneiderin mit Mini-Job-Status zufriedengeben. Meine
unbefriedigten Berufsambitionen bereiteten mir schlaflose Nachte. In Polen hatte ich an
der Technischen Textilschule Abitur gemacht und den Titel
Bekleidungskonfektionstechnikerin erworben. Meine Berufserfahrungen sammelte ich in
vielen renommierten Textilfirmen in Lodz, die fur Weltmarken wie Wrangler, Lee oder
Orsay konfektioniert haben. Im Laufe meiner beruflichen Entwicklung absolvierte ich
etliche WeiterbildungsmalRnahmen, z.B. Kurse im Bekleidungsdesign. Im Jahr 2006
begann ich mit dem STUDIO WIZJI meine selbststandige Tatigkeit in Polen. Meine Firma
nahte fur verschiedene Modedesigner, fertigte Kostume fur Theater, Zirkus und
Profitanzer. Um so bitterer war fur mich die Feststellung, dass ich mich in Deutschland mit
irgendwelchen, oftmals ziemlich fragwurdigen Mini-Jobs ,Uber Wasser” halten musste.
Irgendwann hatte ich Uber alte Kontakte aus Polen den weltberuhmten Mode-Designer
Thierry Mugler kennengelernt, der mir prompt ein Angebot fur das Nahen von seinen
Erstentwurfen machte. Voraussetzung fur diese Zusammenarbeit war ein gultiger
Gewerbeschein. In diesem Moment erwachten in mir alte Traume: eine eigene Firma und
die WeiterfUhrung meiner kreativen Tatigkeit.



3. Der Mensch dahinter (etwas Uber dich)

Mein ganzes berufliches Leben wollte ich mich kunstlerisch betatigen und ausgefallene
Kleider entwerfen. Schneidern und nahen wollte ich schon immer. Mit dem Atelier habe
ich mir mein Traum erfullt. Ja, Traume muss der Mensch haben! Ansonsten bin ich Mutter
von zwei erwachsenen Tochtern und fuhre eine gluckliche, familienahnliche Beziehung.
Mein Lebensgefahrte unterstutzt meine Selbstandigkeit tatkraftig.

4. Warum bist du damit erfolgreich?

Weil ich konsequent bin!

Weil ich viel arbeite, ohne auf die Uhr zu schauen!

Weil mich neue Herausforderungen beflugeln!

Weil ich auch gut in dem bin, was ich mache!

Weil meine Selbstandigkeit auf einer guten Ausbildung basiert!

Weil ich das Gluck hatte, kompetente Menschen zu treffen, die mich in der Grundung
begleitet haben!

5. Was hat sich im Laufe der Jahre geandert?

Im Laufe der Zeit habe ich festgestellt, dass ich von Design-Entwurfen und Anfertigungen
nicht leben kann. Auch die MaRRschneiderei brachte nicht die erhofften Umsatze. Also
habe ich mein Profil anpassen mussen. Heute mache ich oftmals kleine Auftrage fur
Boutiquen aus der Region, vorwiegend aus Berlin. Zusatzlich nahe ich kleine Taschen,
Rucksacke und Nieren-Taschen, die ich selbst online und auf den Markten verkaufe.

6. Aus welchem Grund hast du dich damals selbststandig gemacht?

Meine Suche nach einer Arbeit als Angestellte hatte keinen Erfolg. Ich wollte nicht meine
Kreativitat in einer schmuddeligen Anderungsschneiderei begraben. Der Zufall wollte, dass
ich Thierry Mugler kennengelernt habe. Die Bekanntschaft hat meine Entscheidung fur
Selbstandigkeit beschleunigt.

7. Was waren die grof3ten Barrieren und Anforderungen bei der Grundung? Welche
sind es jetzt?

Das entscheidende Problem bei der Grundung war die Suche nach einem adaquaten
Laden und dem fehlenden Kapital. Heute wurde ich mir mehr Beratungsangebote fur
frisch gegrindete Unternehmen wunschen. Aus meiner Sicht fangen die ernsthaften
Probleme erst mit der Grundung an. Ich suche z.B. nach einem guten Steuerberater, der
nicht nur meine Geschaftsvorfalle buchen soll, sondern eine echte Beratung anbieten
kann und will.

8. Die wichtigste Erfahrung als Grunder*in?

Far mein Unternehmen gehort mit Sicherheit die Zusammenarbeit mit Thierry Mugler zu
den wichtigsten Erfahrungen als Grunderin. Je wichtiger der Kunde ist, desto
anspruchsvoller ist die Arbeit.



9. Welche war die weiseste Entscheidung als Unternehmer*in?

Das kann ich nicht sagen. Alle Entscheidungen als Unternehmerin sind wichtig. Alle sind
mit Konsequenzen verbunden.

10. Was wurdest du beim nachsten Mal anders machen?

lch warde mich von Anfang an fur einen Laden entscheiden, der fur die Laufkundschaft
sichtbar und einfach zu erreichen ist. Heute muss ich meinen Mietvertrag einhalten. Ich
kann niemanden finden, der meinen Mietvertrag Ubernehmen mochte.

11. Was empfiehlst du anderen Grunder*innen bzw. Jung-Unternehmer*innen?

- Erfahrung und profunde Kenntnisse in der Branche sind ein Muss.

- Wichtig ist ein guter Businessplan und eine professionelle Grindungsberatung.

- Aus meiner Sicht ist richtiges Marketing das ,A" und ,O" fur neugegrlndete
Unternehmen.

- Und nicht zuletzt entscheidet die volle Konzentration auf das Unternehmen Uber den
Erfolg oder den Misserfolg eines Unternehmens.



